
  1º Diálogo em rede Núcleo do Pequi 
 
*Tema*: Planejamento coletivo: rede fortalecida 
*Data* 18 de junho (sexta-feira) 
*Horário*: tarde (14.30 - 17.30h) 
 
Apresentação do programa da CONAB: LEILÃO PARA VOCÊ, PAA E 
PGPMBIO 

 
Relato - Síntese e Encaminhamentos  

 

Lll  
 
 Participantes: 

 
1.​ Moderadora do evento: Sarah Melo - Colaboradora do Núcleo do 

Pequi - Montes Claros 
Diretoria presente: 

2.​ Maria Marlene Soares - Presidente do Núcleo do Pequi/Associação de 
Salto- Coração de Jesus 



3.​ Jacy Borges Vice presidente do Núcleo do Pequi/ Assubasc- Januária 
4.​ Avilmaura - Tesoureira Núcleo do Pequi/ Coop. Mulheres do Cerrado- 

São João da Ponte 
5.​ Vicentina Bispo Vice Presidente Núcleo do Pequi/ Coopae-Januária 
6.​ Daniel Vieira - Secretário Núcleo do Pequi/Coopermira- Mirabela  

Palestrantes: 
7.​ Fausto Makishe - UFMG 
8.​ Valdomiro Buda - Coperuaçu-Januária 
9.​ Valeria Silva - Coop. Sertão Veredas- Chapada Gaúcha 
10.​ Luiza Ribeiro / Rede Sisal- Belo Horizonte 
11.​Gabriel Costa - CONAB- Belo Horizonte 
12.​Luís Carrazza- Central do Cerrado- Brasília 
13.​José Maria  Facilita Orgânico - Belo Horizonte 

Demais participantes convidados 
14.​Leopoldo Claret - Sabores de Agreste- Januária 
15.​Wdleia Mendes - Núcleo do Pequi 
16.​Welerson Amaro - Núcleo do Pequi 
17.​Christiane Uchôa - Núcleo do Pequi 
18.​Santino Araújo - Frutos de Água Doce- Bonito de Minas 
19.​José Uilton/Frutos de Água Doce Bonito de Minas 
20.​Alex Demier/CODEVASF 
21.​Valney soares/Cooper Riachão-Montes Claros 
22.​Soraya Otoni/Codanorte-Montes Claros 
23.​Laiza Maia - Salinas 
24.​Dalemberg/ACAPPM-Tocantins 
25.​Jeferson Joe  UFMG 
26.​Cleidiana - COOPAAB- Rio Pardo de Minas 
27.​Sizinha/COOPAAB - Rio Pardo de Minas 
28.​José Rodrigues - COOPAV- Rio Pardo de Minas 
29.​Livia - COOPAV- Rio Pardo de Minas 
30.​Luiz Clésio /Delícias de Salto/Coração de Jesus 
31.​Vanderleia/Coop Mulheres do Cerrado Montes Claros 
32.​Glaúcia (Assessora Rogério Correia e Beatriz Cerqueira 
33.​Teddy/UFMG 
34.​Maria Fernanda Nonato- Emater-MG 
35.​Paula - ConaB 
36.​Marcelo Sabará - Conab-MG 
37.​Fernando Abreu- SEDE 
38.​José Ribeiro Assessor da dep. estadual Leninha 
39.​Prof. Ilza/UFMG 
40.​Luciano- Coopemapi- Bocaiúva 
41.​Humberto /IBGE 
42.​Dionete Figueiredo  COPABASE-Arinos 
43.​Antônio Cláudio - EPAMIG 
44.​Neuzita Agostinho - COOPAAB- Rio Pardo de Minas 



45.​Janice Mendes 
46.​Viviane 
47.​Janda aparecida  Chico Fulô Buritizeiro 
48.​Arlete Almeida Chico Fulô Buritizeiro 
49.​José Alberto/ Coopanorte  São Francisco 
50.​Valéria Vieira/ Coopermira Mirabela 
51.​Maria dos Anjos/ Cooperjap - Japonvar 
52.​Antonieta / Ass. Quilombola Brejo do amparo  Januária 
53.​Fábio Becker/  Coop. Sertão veredas  Chapada Gaúcha 

 
 
 
*1ª Mesa redonda: Onde estamos e o que queremos* 
 
 

●​ Extrativismo: Cenário atual e o que é necessário para avançar 
(Valdomiro Buda - Cooperuaçu 15 minutos) 

○​ Qual é o cenário atual do extrativismo no Peruaçu 
○​ Contar um pouco da experiência da COOPERUAÇU em relação às 

safras e à comercialização  
○​ Porque é importante a cooperativa/associação ser protagonista deste 

processo 
○​ O que é necessário para avançar 

 
 

●​ Como estão os empreendimentos? ( Valéria Silva -Coop. Sertão Veredas 
e Jacy Borges - ASSUSBAC) (20 minutos) 

○​ Contar um pouco da experiência sobre a evolução do empreendimento 
○​ Quais são as perspectivas futuras (o que é necessário para evoluir 

ainda mais) 
○​ Quais as principais estratégias que vcs tem adotado para minimizar os 

impactos da pandemia 
 

●​ Importância do Planejamento da Produção (Fausto Makishi - 10 
minutos) 
 

●​ App Facilita Agroextrativismo (15 min) 
 
Fala aberta com inscrição - 20 minutos 
 
 
 
*2ª Mesa redonda:  Fortalecimento da rede: acesso à mercados e 
oportunidades* 
 
 
1.​ Rede Sisal de Logística e rota de comercialização (Luiza - CAFA 
10 minutos) 



 
2.​ Parceria Central do Cerrado/ Núcleo do Pequi (Luis Carrazza - 10 
minutos) 
 
3.​ Apresentação do Programa “Leilão para você” - (Gabriel Moraes - 
Conab - 15 minutos) 
 
4.​ Fala aberta  com inscrição - 20 minutos 
 
 
 

 
Relatoria do Evento Diálogos 

 
 
Sarah realiza a abertura do evento apresentando os acordos; 
 
Primeiro Painel 
 
BUDA 
 
Buda inicia a fala expondo as características e o que significa o conceito da 

cooperativa e a dificuldade para que todos entendam que as instituições são 

feitas por pessoas e deve ser encarada como um sistema de produção 

coletiva e não individual; 

Descreve como atualmente acontece a relação entre os atravessadores que 

não valorizam o sistema de coleta extrativista, no entanto existe o problema 

de capital de giro que é disposto de forma imediata pelo atravessador e que 

esta é uma das dificuldades das cooperativas. 

Expõe a oportunidade de venda em grandes redes, mas uma das grandes 

oportunidades é a venda direta dos produtos in natura. 

Expõe que as cooperativas devem ter uma maior participação na gestão das 

instituições e não deixar exclusivamente na mão de terceiros, como por 

exemplo os técnicos que dão suporte que caso eles saiam da instituição, todo 

o conhecimento é exportado e as instituições ficam a mercê desta situação. 

Portanto, é necessário que haja uma maior interação e participação efetiva 

dos cooperados, especialmente os jovens que devem ter maior participação. 



Relata que atualmente os proprietários de das fazendas não permitem de 

forma aberta que os extrativistas coletem em suas terras pelo fato de os 

produtos do cerrado terem avançado na sua valorização e visibilidade. 

Propõem que haja a formação de preço que valorizem os produtos e 

pessoas, incluído os proprietários de terra, sendo que desta forma todos 

ganham distribuindo os lucros após o pagamento dos custos etc... 

Exemplifica com a coleta da fava danta que anteriormente tinha problema na 

organização da cadeia e atualmente está voltando com os problemas. 

Propõe que se acessem as emendas parlamentares para suprir os 

investimentos necessários. 

 
 
VALÉRIA 
 
Valéria inicia a fala descrevendo um pouco a história da cooperativa e relata 

a evolução que a cooperativa teve nos últimos 3 anos. 

Relata que ainda a ação dos atravessadores compromete a disponibilidade 

financeira para aquisição de produtos diretamente na mão dos extrativistas, 

pois o atravessador paga a vista e a cooperativa ainda não possui esta 

disponibilidade. 

No ano de 2020 houve um impacto negativo na comercialização dos produtos 

em função da pandemia comprometendo significativamente. No entanto, 

houve a adoção de estratégias de vendas no mercado local o que 

proporcionou um maior giro de mercadorias.  

Relata a importância dos apoios recebidos pelo WWF e que estão vendendo 

o via PNAE. Relata a importância do apoio do Núcleo do Pequi.  

Descreve que o número de cooperados aumentou ao longo dos últimos 

meses disponibilizando maior mão de obra e acredita-se que haverá um 

aumento no volume de produtos coletados. 

 
JACYR 
 
Descreve que há um tripé fundamental para que haja sucesso ambiental, 

Organização Social como recurso humanos e infraestrutura física que é 

fundamental para que haja o avanço e sucesso de vendas no mercado. 



Iniciaram os trabalhos com a preocupação ambiental e foram encaminhados 

para outras demandas que levaram à organização social que resultou na 

cooperativa 

Relata que não são coletadas nem 10% da oferta de produtos que o cerrado 

oferece. 

Atualmente há uma dificuldade de se trabalhar coletivamente e atualmente as 

pessoas não estão tão empenhadas em se juntarem para evoluir nos 

trabalhos. Mas encara isso como um desafio a ser superado. 

Relata que anteriormente havia um maior número de pessoas participantes 

da cooperativa e quando os desafios naturalmente aumentam, há uma 

diminuição no número de pessoas, o que é ruim para a coletividade que é 

essencial para o trabalho extrativista. 

Sobre a estrutura física relata que no início as atividades são realizadas de 

forma experimental. No entanto, para que haja a efetiva geração de renda, 

faz-se necessário o investimento em infraestrutura física, registros, 

certificados e adequações para que se possa atender às exigências do 

mercado consumidor. 

Descreve que o pilar central do trabalho é a comercialização, que é 

fundamental para a manter a sustentabilidade ambiental, prover o bem estar 

dos recursos humanos e investir em infraestrutura. 

 
FAUSTO 
 
Inicia parabenizando o grupo pela iniciativa e descreve o desafio da 

pandemia e a oportunidade de se trabalhar coletivamente nesse contexto 

desafiador para os grupos e para a ciência. 

Descreve que a diferença e potencial humano é a capacidade de 

planejamento e “fé” em buscar resultados e resolução para as questões 

existentes. 

Descreve que o planejamento é essencial para que se chegue a um bom 

resultado. Exemplifica e parafraseia o contexto de uma viagem de curto ou 

longo caminho que de todo modo necessita de um planejamento mínimo para 

que se consiga os resultados. 



O planejamento é importante para a eficiência e economia. O planejamento é 

uma análise dos problemas e oportunidades que existem e tomar decisões 

baseadas nestas questões. 

Existem planejamentos em diversos níveis e todos são importantes pois cada 

ação a ser solucionada demanda esforços diferentes para problemas 

diferentes. 

É necessário olhar para dentro das organizações e promover a participação 

coletiva para que se alcance os resultados. 

Acredita que as articulações atuais são extremamente positivas para se 

organizar, planejar e monitorar as ações desenvolvidas anteriormente e focar 

nas ações positivas para o futuro. 

 

José Maria 
 
Avalia que o momento é favorável, pois a facilita contribui no controle e 

organização de informações da cadeia produtiva dos produtos orgânicos e 

consequentemente do extrativismo, sendo que a ferramenta foi inicialmente 

pensada para agricultores familiares que trabalham com a produção de 

hortaliças e atualmente está sendo adaptada à realidade do extrativismo. 

A ferramenta está sendo adaptada para três frentes que é o controle e coleta 

no campo, a transformação e beneficiamento de produtos e a terceira etapa 

está sendo desenvolvida para a comercialização dos produtos fazendo a 

interface entre o produto e consumidor. 

Há o propósito de ser uma ferramenta simples, mas eficiente que possibilita a 

venda não só para varejistas, mas também para comercialização direta ao 

consumidor. 

 
Falas Coletivas 
 
Buda pontua que existe uma dificuldade de investimento financeiro e humana 
para o planejamento; 
 
Fausto descreve que a falta de recursos humanos e de investimento 
financeiro no planejamento é a dificuldade ou a falta de previsão desde o 
momento que se pensa o planejamento inicial. 
 



Fernando Abreu – (considerar as anotações de Sarah pois o áudio não 
chegou para mim)  
 
Valney relata as dificuldades da CooeprRiachão e que o principal dificultador 
é a gestão, capital de giro. 
 
José Maria relata que o aplicativo está disponível para todos e deve ser 
baixado na play store. 
 
José Alberto reforça a dificuldade de capital de giro e que mesmo um pouco 

mais estruturado há a dificuldade de capital para aquisição de matéria prima. 

 

Teddy relata que o planejamento é fundamental e que se nem todos da 

cooperativa estão à frente de todas as atividades das cooperativas, as 

funções devem ser compartilhadas de forma que cada um seja bonificado de 

acordo com as diferentes atividades. 

 

Leopoldo Expõem um pouco da situação da Sabores do Agreste e que a 

realidade atual é do tamanho em que a organização se encontra e que este 

tamanho é suficiente para o que ele se propõe para o momento e que  

carecimento deve vir de acordo com a real necessidade da organização 

 

Segundo Painel 
 
Luísa Ribeiro 
 

Reforça a importância do diálogo e cooperação para que de forma coletiva se 

avance nas questões debatidas. 

 

Luis Carrazza contextualiza a relação com os grupo de comercialização, 

com os circuitos e canais de comercialização, destaca que alguns 

empreendimentos estão aptos a atender determinados mercados  e de 

acordo com o grau de maturidade e especificidade de cada produto há um 

mercado específico e a ele se deve voltar os olhares. 

 



Gabriel Costa Leilão para vc é uma ferramenta de comercialização que pode 

ser utilizado pelo setor público e privado e tem como vantagem estreitar a 

oportunidade de comercialização de produtos da cadeia agroprodutiva sem 

custos por parte do demandante do produto sendo que os custos são 

direcionados pelo comprador, possibilitando uma comercialização além da 

fronteira regional e com a oportunidade de bons preços de mercado.  

 

Falas Coletivas 
 
Leopoldo questiona como um instituição como a Sabores do Agreste pode 

acessar o sistema da CONAB; 

 

Gabriel responde que o interessante é estarem preparados para a entrega 

de maiores volumes; 

 

Sarah pergunta como é possível realizar a comercialização de produtos in 

natura; 

Paula da CONAB relata que é possível antecipar a negociação e 

comercialização, deste que se tenha a descrição no edital de comercialização 

inclusive com o estabelecimento de multas. Acredito que é possível a 

divulgação anual e sistemática desta oferta de produtos. 

 

*Encaminhamentos e finalização* 
 

●​ Estreitar a conversa com Luiza da rede Sisal para entender sobre os 

processos de comercialização coletiva da rede sisal, logística de entrega e 

custos. Lecinho vai entrar em contato com ela para ver todos os custos e 

como poderemos apresentar os primeiros produtos para o armazém do 

campo 

●​ Gabriel da Conab: Para a próxima safra do pequi vamos fazer um teste para 

ver como funciona o Programa Leilão Para Você da Conab. Em outubro 
vamos agendar uma conversa com Gabriel e Paula da Conab para entender 

melhor as regras e definir uma proposta 

 
●​ Fernando Abreu - SEDE 



Cada vez mais entendo que é fundamental a governança do APL do Pequi 
atualizar dados em nosso BI. Com esses dados podemos requerer à 
OCEMG, BDMG e outros membros do Núcleo Gestor a desenvolver produtos 
específicos para as demandas levantadas pelo Buda 
 
Segue link de nosso BI para a governança baixar planilha questionário que 
viabiliza a atualização dos dados 
  
 
Bate-papo 
 
GlauciaParaTodos 
14:49:46 
 
Boa tarde! 
CleidianaParaTodos 
14:52:56 
 
Cleidiana, COOPAAB, RPM 
Sarah_Núcleo do PequiParaTodos 
15:00:36 
 
pessoal quem tiver algum comentário ou dúvida, pode colocar no chat. Que 
vamos anotar aqui e no momento da fala aberta organizamos aqui a ordem 
leopoldoParaTodos 
15:03:08 
 
para gerir uma cooperativa há que se ter formação técnica/academica ou 
adquirida "autodidaticamente" 
SEM ESTA "FORMAÇÃO" O "NAUFRÁGIO" É CERTO 
Luis Carrazza Central do CerradoParaTodos 
15:05:10 
 
Boa tarde. Luis Carrazza Central do Cerrado. Desculpem entrar só agora. 
Tive dificuldade na conexão, porém agora acho que resolveu. 
leopoldoParaTodos 
15:05:21 
 
para gerir uma ASSSOCIAÇÃO ISTO JÁ É "CAPITAL". 
 
Christiane - Nucleo do Pequi e outros frutos do CerradoParaTodos 
17:18:11 
 
Obrigada, Gabriel e Paula 
leopoldoParaTodos 



17:18:40 
 
obrigado, Daniel 1 
Luis Carrazza Central do CerradoParaTodos 
17:21:13 
 
Quero perguntar 
EuParaTodos 
17:21:17 
 
Há pagamento antecipado por parte do comprador? 
Christiane - Nucleo do Pequi e outros frutos do CerradoParaTodos 
17:21:42 
 
1.Luis 2.Welerson 
leopoldoParaTodos 
17:22:15 
 
Intuia que a CONAB não nos " cabe ", Associações e pequenos 
Empreendimentos. 
Sim.Única " saída".  
Christiane - Nucleo do Pequi e outros frutos do CerradoParaTodos 
17:26:57 
 
É um possível caminho,Leopoldo 
 
 
 

 



 

 



 

 



 

 



 

 



 

 



 

 



 

 



 

 



 

 



 

 



 

 



 
  
  
  
  
  
  
  
 Participantes: 

54.​Moderadora do evento: Sarah Melo - Colaboradora do Núcleo do 
Pequi - Montes Claros 
Diretoria presente: 

55.​Maria Marlene Soares - Presidente do Núcleo do Pequi/Associação de 
Salto- Coração de Jesus 

56.​Jacy Borges Vice presidente do Núcleo do Pequi/ Assubasc- Januária 
57.​Avilmaura - Tesoureira Núcleo do Pequi/ Coop. Mulheres do Cerrado- 

São João da Ponte 
58.​Vicentina Bispo Vice Presidente Núcleo do Pequi/ Coopae-Januária 
59.​Daniel Vieira - Secretário Núcleo do Pequi/Coopermira- Mirabela  

Palestrantes: 
60.​Fausto Makishe - UFMG 
61.​Valdomiro Buda - Coperuaçu-Januária 
62.​Valeria Silva - Coop. Sertão Veredas- Chapada Gaúcha 
63.​ Luiza Ribeiro / Rede Sisal- Belo Horizonte 
64.​Gabriel Costa - CONAB- Belo Horizonte 
65.​Luís Carrazza- Central do Cerrado- Brasília 
66.​José Maria  Facilita Orgânico - Belo Horizonte 

Demais participantes convidados 
67.​Leopoldo Claret - Sabores de Agreste- Januária 
68.​Wdleia Mendes - Núcleo do Pequi 



69.​Welerson Amaro - Núcleo do Pequi 
70.​Christiane Uchôa - Núcleo do Pequi 
71.​Santino Araújo - Frutos de Água Doce- Bonito de Minas 
72.​José Uilton/Frutos de Água Doce Bonito de Minas 
73.​Alex Demier/CODEVASF 
74.​Valney soares/Cooper Riachão-Montes Claros 
75.​Soraya Otoni/Codanorte-Montes Claros 
76.​Laiza Maia - Salinas 
77.​Dalemberg/ACAPPM-Tocantins 
78.​Joe  UFMG 
79.​Cleidiana - COOPAAB- Rio Pardo de Minas 
80.​Sizinha/COOPAAB - Rio Pardo de Minas 
81.​José Rodrigues - COOPAV- Rio Pardo de Minas 
82.​Livia - COOPAV- Rio Pardo de Minas 
83.​Luiz Clésio /Delícias de Salto/Coração de Jesus 
84.​Vanderleia/Coop Mulheres do Cerrado Montes Claros 
85.​Glaúcia (Assessora Rogério Correia e Beatriz Cerqueira 
86.​Teddy/UFMG 
87.​Maria Fernanda Nonato- Emater-MG 
88.​Paula - ConaB 
89.​Marcelo Sabará - Conab-MG 
90.​Fernando Abreu- SEDE 
91.​José Ribeiro Assessor de Leninha 
92.​Prof. Ilza/UFMG 
93.​Luciano- Coopemapi- Bocaiuva 
94.​Humberto /IBGE 
95.​Dionete Figueiredo  COPABASE-Arinos 
96.​Antônio Claudio - EPAMIG 
97.​Neuzita Agostinho - COOPAAB- Rio Pardo de Minas 
98.​Janice Mendes 
99.​Viviane 
100.​ Janda aparecida  Chico Fulô Buritizeiro 
101.​ Arlete Almeida Chico Fulô Buritizeiro 
102.​ José Alberto- Codanorte São Francisco 
103.​ Valéria Vieira  Coopermira Mirabela 
104.​ Maria dos Anjos - Cooperjap - Japonvar 
105.​ Antonieta - Ass. Quilombola Brejo do amparo  Januária 
106.​ Fábio Becker  Coop. Sertão veredas  Chapada Gaúcha 

 
 
 

  
  
  
  



  
  
  
  
  
  
  
  
  
  
  
 
 


